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SEXTA-FEIRA

COMPRA - Aquisicao de imovel requer orientagao de
profissionais como corretor, engenheiro e arquiteto.
Zezinho Santos diz que atitude da mais seguranca.
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Nesta 5% edicao, quatro shopp-lings da RMR vio sediar afeira

FEIRAO com mais de
dez mil IMOVEIS

1

B EVENTO sera
realizado pela
imobiliaria
Central de
Vendas entre
os dias 13e 18
deste més

RAQUELLE WACEMBERG

Com uma oferta de mais de
dez mil unidades imobiliarias,

* aquinta edicao do Maior Feirao

do Mundo, realizada pela Cen-
tral de Vendas, tem inicio no

- préximo dia 13 e termina se-

gunda (18). O evento, que
acontecera pela primeira vez
de forma simulténea em qua-
tro shoppings da RMR, reunira

~ diversas op¢oes de moradia de

19 construtoras, distribuidas,
€I sua maioria, em empreen-
dimentos residenciais. O preco
dos iméveis vai variar de R$ 108
mil a R$ 10 milhoes.

As 19 construtoras, cinco a
mais do que na edigdo do ano
passado, estarao’ presentes
nos shoppings Guararapes, Re-
cife, Rio Mar e Tacaruna. A ex-
pectativa para este ano € que
0 evento movimente cerca de
R$ 70 milhdes em negébcios,
30% a mais do que o Feirdo
passado, que conseguiu fe-
char mais de 200 contratos, al-
cangando R$ 54 milhoes no
Valor Geral de Vendas (VGV).
Para facilitar a compra do imé-
vel na hora, havera estandes da
Caixa Econoémica Federal e
do Banco do Brasil.

As opcoes para moradia
terao bens de alto padrao, com

~cinco quartos, a iméveis eco-

Dubeux/Divulgacao

acio.

Odebrecht;fﬂivu!g

némicos, que podem ser fi-
nanciados pelo programa
“Minha Casa, Minha Vida”. Os
empreendimentos comerciais,
que também estao participan-
do do Feirdo, também contardo

com tamanhos variados, com
o objetivo de atender a todos os
perfis de clientes. “Os com-
pradores poderéo ter descon-
tos de 3%”, garante o diretor co-
mercial da Central de Vendas,
Jackson Rodrigues.
Conforme o diretor-presi-
dente da empresa, Fabio Guei-
ros, o diferencial do Feirao
deste ano é a descentraliza-
cao. “Estamos tentando fugir
de um evento convencional e
disponibilizando conforto a

- mobilidade. Vamos levar as

unidades até o possivel com-
prador”, afirma Gueiros. Por
exemplo, o empreendimento
que interessou o cliente esta
localizado em Olinda. Haveré
o Shopping Tacaruna para au-
xiliar o publico daquela re-
giao. “Vale salientar que o per-
fil do empreendimento muda
de acordo com o shopping”,
salienta Gueiros.

A Odebrecht Realizacoes
Imobili4rias (OR). participara
do Maior Feirao do Mundo pela
primeira vez, com o intuito de
movimentar o mercado local.
Em destaque, a construtora
oferecera sete empreendi-
mentos no evento, dentre eles
o Terrago Laguna, o mais novo
residencial entregue no bairro
planejado, além do Novo
Mundo Empresarial, centro
multiuso cuja conclusao esta
prevista para setembro deste
ano, e o Paradiso, ultimo lan-
camento residencial realizado
pela incorporadora na Reserva
do Paiva.

Saiba mais
FORTALEZA- O Maior
Feirdo do Mundo nao é um
evento que acontecera
somente na Capital
pernambucana. A cidade de

Fortaleza, no Ceara, também
recebera o evento.
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A imobilidria Central de Vendas val realizar um
feirdo de imdveis. Juntas, dezenove construtoras
da Regido Metropolitana do Recife vao colocar
mais de dez mil unidades a venda, Sdo imdveis com
valor entre R$ 108 mil e R$ 10 milhdes. Evento
serd realizado de 13 a 18 deste més.
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» Os imoveis

1 Rio Ave Qdebrecht Realizagbes
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‘Lincoln Avenida Terraco Laguna
181,34 m* com: 112m*e 198m* com:
B 4 suites M 3sultes -

B Saladeestar
B Saladejantar
® Area de servico

i@ Salapara3ambientes
@ 3vagasdegaragem
W Saldo de festas

B Piscinas adulto e infantil B Fitness
B Piscina

Moura Dubeux

Salomao Kelner 5_ Vale do Ave

85,34 a 87,42m* com: Villa Lobos
162 m* com:

@ 3quartos (1 suite)

B Sala para 2 ambientes W 4 quartos (2 sultes)

# Cozinha M Salapara 3 ambientes
B Varanda B Varanda

B Piscina B Piscina

B Fitness @ Saldo de festas

B Quadra poliesportiva

Hermano Nascimento
Vénia Vidal

57 m* com:

| 1quarto (1reversivel)
@ Banheiro social

B Minicampo de futebol
B Espacofitness

B Salio de jogos

i@ Piscina .

ACLF Empreendimentos
Porto Antilhas

64 m* com:

B 3 quartos (1 suite)

B Banheiro social

@ Cozinha

B Saldo defestas

i@ Campo de futebol

B Piscinaadultoe criang:
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A avaliacao antecipada evita perda do valor investido

Antes de COMPRAR ou ALUGAR um
imovel escute os PROFISSIONAIS

BOPINIAO de
corretores,
engenheiros e de
arquitetos define
se o investimento
no bem é seguro
para o interessado

RAQUELLE WACEMBERG

Todo cuidado € pouco na
hora de escolher um imovel
para morat, seja com a in-
tencao de comprar ou alugar.
Tempo e dinheiro sao ele-
mentos que pesam, e muito,
no momento da decisao. Em
quantos meses a casa propria
serad entregue ou quanto
custa o aluguel sao, sem du-
vidas, as perguntas mais fre-
quentes. Para nao ter dor de
cabeca no futuro, é bom es-
¢utar especialistas, como cor-
retores, engenheiros e ar-
quitetos, para saber se a
opcao escolhida pelo cliente
vale realmente a pena.

O diretor comercial da imo-
biliaria Central de Vendas,
Jackson Rodrigues, explica
qual a importancia de ter a
assisténcia de um corretor
antes de adquirir o bem. “O
papel do corretor de imo-
vels em uma venda de imé-
vel é muito importante. Ele
orienta o cliente em relacao
a documentacao e todos os
cuidados referente a compra
do apartamento, informando
ao comprador sobre o passo
a-passo e acompanhamento
de todo o processo de
venda”, afirma.

Conforme Rodrigues, o pro-
fissional tira dividas do con-
trato de compra e venda,
sobre o empreendimento e
as duavidas juridicas. “O cor-
retor também informa ao
cliente se a construtora é
confiavel. Isso, sem duvidas,
ajudara na compra do apar-
tamento, evitando proble-
mas futuros”, ressalta Rodri-
gues, acrescentando que a o
acompanhamento do pds-
venda até a entrega das cha-
ves também é feito com
muita atengao.

Sobre os cuidados que o
corretor deve tomar para nao
pressionar o cliente a fechar
negocio, Rodrigues comple-
menta que o profissional de
vendas deve se cercar de se-
guranca na hora de fechar
uma venda. “O corretor de
iméveis deve conquistar a
confianca do cliente e a
tnica forma é com a verda-
de e transparéncia sobre o
produto que o mesmo esta
ofertando e também fazendo
uma apresentacao digna de
grande vendedor”, orienta.

ORIENTACAO

Quem também pode aju-
dar o consumidor dando
dicas sobre o imével antes de
adquiri-lo € um arquiteto. De
forma geral e do ponto de
vista de arquitetura, o profis-
sional pode dar um parecer
mais completo do imovel.
“Um arquiteto, baseado em
sua experiéncia prévia com
projetos anteriores, pode ter
conhecimento sobre dados e
sobre o histérico do imdvel,
porque pode ja ter feito outro
apartamento no mesmo pré-
dio, por exemplo, e podera
saber detalhes sobre como é
o convivio entre vizinhos”,

André Nery
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entorno.

A experiéncia de profissionais como arquitetos,
engenheiros e corretores proporciona mais
seguranca do retorno do valor investido pelo
comprador do imével. Eles entendem o mercado,
avaliam a condicio fisica do empreendimento e o

argumenta o arquiteto Zezi-
nho Santos.

Para ele, o arquiteto pode-
ra ter conhecimento sobre
um defeito do imével que se
repete em outras unidades.
Pode, também, saber que
um terreno em certo lotea-
mento apresenta dificuldades
na construcéo da fundacao
de uma casa, por ja ter pro-
jetado outra na vizinhanca.
“Durante um projeto, esses
assuntos muitas vezes sao
abordados pelos clientes e
essa experiéncia pode ser
passada para frente. Pode
também ter conhecimento
de que um imével similar
mudou de méaos por um valor
diferente do proposto por al-
guém”, destaca Santos.

Em outras palavras, acres-

centa Zezinho Santos, o ar-
quiteto pode fazer melhor a
ponte entre as necessidades
do ‘comprador e o imoével
em si. Pode analisar melhor
a planta baixa e a qualidade
da distribuicao dos ambien-
tes. “Além disso, com o seu
conhecimento técnico, po-
dera dar opinides sobre a
qualidade construtiva do
imével, a qualidade dos aca-
bamentos. Por exemplo, po-
dera saber que o piso, apesar
da aparéncia boa, é de ma
qualidade e podera dar pro-
blemas no futuro”, finaliza.
ESTRUTURA

O engenheiro também ¢é
um profissional capaz de ava-
liar como esta a estrutura de
um imével. “Ha diversas re-
comendacdes que nds po-

O ARQUITETO Zezinho Santos avalia que a experiéncia do profissional proporciona mais seguranga para o comprador

“Ha diversas
recomendacoes
que nos
podemos
fornecer,
comecando pelo
laudo sobre a
construcao em
si, sobre toda a
parte de
acabamento e
fachada, por
exemplo”

VICTOR CANTARELLI,
engenheiro

demos fornecer, comecando
pelo laudo sobre a constru-
¢ao em si, sobre toda a parte
de acabamento e fachada,
por exemplo, auxiliando o
comprador nesses quesitos”,
exemplifica o engenheiro Vic-
tor Cantarelli. Ainda segundo
ele, é importante verificar a
idoneidade da construtora.
Verificar se a empresa nao
teve nenhum tipo de proble-

avaliagcao é importante”

Léo Motta
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ma ou se os técnicos res-
ponsaveis das obras estejam
com a Autorizacdo de Res-
ponsabilidade Técnica acei-
ta pelo Crea.

Avisita de um engenheiro,
ou até mesmo um arquiteto,
também é aconselhavel para
quem quer comprar um imo-
vel e reformar. “Analisar se
existe visualmente presenca
de rachadura ou ferragens
expostas, principalmente nos
pilares e vigas e se as facha-
das nao estao comprometi-
das”, enfatiza Cantarelli.

Saiba mais

OPINIAO - Antes de
comprar ou alugar, o
interessado deve pedir ao
sindico as trés ultimas

_atas da assembleia de
condominio para checar
se ha algum problema
grave sendo discutido. O
sindico também pode
enviar uma copia do
dltimo balancete, que
deve ser analisada para
verificar se avida
financeira do condominio
estd em ordem.

>Antes de

fechar o
negocio...

B Apartamentos ém

andares altos e
nascentes s3o mais
valorizados?

Essas unidades sdo as
mais procuradas e
acabam tendo um
custo um pouco maior,
seja por conta do
barulho (que quase
sempre € menor) e 0
beneficio de uma vista
ampla no caso de
andares superiores, ou
adiminuicdo de
problemas como mofo
com a incidéncia maior
de luz solar nos
ambientes.

E a valorizagcao?

O comprador deve
esperar uma diferenga
substancial na valori-
zacao do imével ao
longo do tempo. O
futuro comprador vai
encontrar menos
opcoes a venda no
empreendimento no
decorrer da obra e por
esse motivo, além de
fatores como localiza-
cao e o mercado, o
imével tende a valori-
Zar.

Obter renda com

aluguel compensa a
compra? W
O rendimento’com,,

. aluguéis pode nao

compensar o preco
pago pelo imével. E
necessario verificar
qual o valor do aluguel
a ser cobrado na
locagdo da unidade, e
calcular a remunera-
¢ao mensal que pode-
ra ser obtida com
relacdo ao prego pago
pela casa ou aparta-
mento.

Antecipar a quitagio
do financiamento é
bom negécio?

Caso o dono do imoével
tenha planejado um
pagamento maior do
que as parcelas men-
sais, e esse desembol-
so a mais nao interfira
no or¢camento da
familia, antecipar a
quitacdo do financia-
mento imobilidrio
reduz o pagamento de
juros e diminui o custo
final.

Imével com menos
quartos é mais bara-
to?

O numero de quartos
mais valorizado em um
imével varia conforme
a oferta e demanda
dos compradores, bem
como estratégias das
incorporadoras.
Imdveis com trés e
quatro dormitdrios
podem ter sido mais
valorizados em deter-
minado momento,
enquanto apartamen-
tos de um quarto
podem ter um metro
quadrado com valor
mais alto em algumas
regides de uma cidade,
devido a maior procu-
ra e, consequentemen-
te, maior liguidez de
revenda.

Reformar antes de
vender sempre valori-
za o imovel?

A valorizagao depende
dareforma. Isso
porque, caso ela tenha
um grande impacto no
preco do imdvel, pode
restringir a liquidez na
hora de vender a
unidade. '
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